Patrimoine & Finance

PATRIMOINE SUR MESURE

AU CCEUR DE LA CONFIANCE

DIGITALE

La quéte de sens et de sécurite bouleverse la gestion de patrimoine. Entre exigences

de per: lisation

ation des services et montée en puissance des

investissements responsables, les clients fortunés veulent désormais des solutions
sur mesure, simples et durables. C'est sur ce terrain qu'AT Gestion Privée s'impose, en

combi patri acc

pag
fiscales et technol

humain et innovations financiéres

capables d'anticiper les ¢

Son approche, qui marie

expertise pointue et proximité familiale, répond aux nouveaux défis d'un patrimoine a

protéger, a faire fructifier et a transmettre.

nformations Entreprise : Comment
évoluent les attentes de vos clients en
matiére de gestion de patrimoine ?

Sophie Guillou (Presidente AT GESTION
PRIVEE) : Aujourdhui, nos clients at
tendent une gestion de patrimoine a la
fois profondément personnalisée et glo-
balement Intégrée. Nous batissons des
relations humaines fortes et durables,
ancrées dans la confiance, souvent au
cceur méme du cercle familial. En tant
que multi-family office, nous proposons
un accompagnement a 360°, en mobili-
sant notaires, avocats et experts-comp-
tables pour offrir une solution clé en

main qui simplifie la vie de nos clients

Nous observons aussi un intérét croissant
pour des placements porteurs de sens,
avec une forte demande pour les inves-
tissements responsables et & impact. La
simplicité et la digitalisation sont éga-
lement centrales : signatures électro-
niques, coffre-fort numérique, suivi en
temps réel des comptes, le tout sécurisé a
100 % dans un environnement souverain
crypté répondant au plus haut standard
en matiére de cybersécurité. Enfin, notre
vigilance réglementaire est permanente.
Lintégration d’'une avocate fiscaliste dans
nos équipes nous permet d'anticiper les
évolutions fiscales et de répondre avec
réactivité a cet environnement en muta-
tion

Quelles sont aujourd’hui les principaleg
preoccupations de vos clients en m,
tiere de gestion de patrimoine ?

Les attentes de nos clients sont trés
claires : leur priorité est la sécurité, tant
juridique que financiére. Ils souhaiten,
disposer de structures p“"'"‘mla‘.e;
solides et durables, capables de traye,.
ser e temps et de se transmettre de gg.
nération en génération. Pour répondre
a cette exigence, NOUs concevons des
socles juridiques pérennes, qui peuveny
inclure des investissements en France
mais aussi au Luxembourg, afin de se.
curiser leur organisation patrimoniale 3
long terme.

En parallele, nos clients recherchent
une gestion de leurs actifs sereine et
tangible. Ils se tournent vers des inves
tissements dans le non-coté, tels que
le private equity ou des opérations im-
mobiliéres spécifiques, mais aussi vers
des actifs concrets comme les foréts oy
les terres boisées. Enfin, nous dévelop-
pons des solutions sur mesure via des
produits structurés adaptés a leurs cb-
jectifs, pour leur offrir a la fois perfor-
mance, stabilité et une véritable vision
patrimoniale a long terme

En quol votre approche differe-t-elle
de celle des banques privées tradition-
nelles ?

Ce qui nous distingue fondamentale
ment des banques privées, c'est
notre offre en architecture ou-
verte. Cela signifie que nous pro-
posons a nos clients fortunés une
gestion totalement indépendante
et objective, avec un accés a l'en-
semble des solutions d'investisse-
ment disponibles sur le marché
Notre réle est de sélectionner les
meilleures opportunités en fonc
tion du contexte macroécono-
mique du moment, en collaborant
étroitement avec les sociétés de
gestion

Cette démarche nous permet
d'offrir des solutions évolutives
et adaptées a chaque situation
Et lorsque L'offre financiére exis-
tante ne répond pas pleinement
aux besoins de nos clients, nous
créons nous-mémes des produits
sur mesure. Par exemple, nous
concevons des produits structurés
offrant des coupons trimestriels
avec une garantie en capital, oV
encore des initiatives innovantes
comme le fonds régional coté 0C

citanie Valeurs”, créé pendant la crise
du Covid pour flécher [épargne des pa

ticuliers vers les entreprises locales
Enfin, aux cOtés d'une société de ges
tion ncontournable, nous langons cette
année notre propre fonds maison avec
pour ambition d'offrir 3 nos familles
une solution financiére patrimoniale ré
solument tournée vers la performance

délivrer 7% de rendement par an nets
de frais.

Comment organisez-vous laccompa-
gnement personnalisé de vos clients au
quotidien ?

Chez AT GESTION PRIVEE, chaque client
bénéficie d'un suivi ultra-personnalisé
grace a une équipe de quatre experts
mobilisés en permanence : l'assistante
commerciale, lingénieur patrimonial,
notre juriste fiscaliste et moi-méme
en qualité de conseiller en investis-
sement financier. Cette équipe dédiée
fonctionne de maniére fluide et réac-
tive, centralisée au sein d'un "What-
sApp famille” sécurisé ou le client peut
échanger a tout moment, dans un en-
vironnement conforme aux plus hauts
standards de cybersécurité

Concrétement, lorsqu'un chef dentre-
prise prépare la cession de sa socié-
té, nous intervenons des 'amont pour
structurer un plan d'ingénierie finan
ciére complet. Lobjectif est de sécuriser
son niveau de vie post-cession, souvent
via la création de revenus complémen-
taires, tout en optimisant la structura-
tion patrimoniale. Nous pouvons aussi
traiter des sujets périphériques comme
la retraite, la gestion des biens immo-
biliers ou encore la gestion des flux
financiers. Ce niveau daccompagne-

ment transversal et proactif dépasse
largement ce qu'une banque privée tra-
ditionnelle pourrait offrir. Et tout cela,
sous le prisme de la Norme I1SO 22222

Quelle est la vocation du fonds Occita-
nie Valeurs et quels atouts présente le
tissu économique régional ?

Le fonds Occitanie Valeurs a été conqu
pour offrir aux Investisseurs une og

portunité unique : flécher leur épargne
vers le dynamisme de notre territoire
régional tout en donnant du sens a leur
allocation patrimoniale. Investir dans
ce fonds, c'est participer directement
au financement de 'économie réelle et
soutenir durablement les entreprises
mplantées en Occitanie. La région
présente un potentiel économique
remarquable : deuxiéme région fran
caise en croissance démographique
et troisiéme en nombre d'entreprises,
elle dispose d'un tissu entrepreneurial
riche et diversifié

Des secteurs d'excellence comme l'aé
ronautique, le spatial, l'agroalimen
taire et la santé y occupent une place
centrale, avec des acteurs majeurs
tels qu'Airbus, Safran ou Thales. Par
ailleurs, U'Occitanie est leader dans
la production d'énergie solaire et éo
lienne, incarnant un territoire engagé
dans la transition énergétique, A tra
vers ce fonds, nos clients investissent
donc de maniére utile, contribuent
a la création de valeur locale et sou
tiennent des entreprises a impact po
sitif

Lintelligence artificielle  va-t-elle
transformer le réle du conseiller en in-
vestissement financier ?

Lintelligence artificielle ne rempla
cera pas le conseiller en investisse
ment financier, elle viendra l'augmen
ter, Grdce a ces technologies, nous
pourrons automatiser de nombreuses
taches répétitives et gagner un temps
considérable, que nous pourrons
consacrer a ce qui compte vraiment
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hie GUILLOU est Consell en Gestion de

Patrimoine depuls 2005, Elle commence sa

Sof

carriére au sein de la Banque Privée d'un
groupe bancaire international puls (a pour

suit au sein dune banque privée familiale

En 2013, pa née par son métier et par
es Marchés Fin € elle crée le cabinet
AT GESTION PRIVEE afin doffrir des ser
vices financiers Innovants & une clientéle
exigeante, en complément de la gestion
privée traditionnelle

Poursulvant cette dynamique, en 2016, elle

fonde et préside l'association profe
nelle de Loi 1901 « ELLE'S FINANCE » pour

slon

fédérer ses consceurs autour d'un projet

commun : donner des « elles » a la Finance.

En 2019, elle obtient la certification de la
CGPC - Norme 1SO 22222 de la Gestion
de Patrimoine, certification internationale
globale CFP® considérée par le Wall Street
Journal comme le «golden standard» de la
profession.

En 2020, elle crée avec laide de trols
conselllers financiers, le premier fonds
régional coté en Bourse . OCCITANIE VA
LEURS. https.//occitanie-valeurs, fr/

En 2022, elle obtient la derniére certifica
tion de UAutorité des Marchés Financiers
AMF Finance Durable

En 2025, elle lance le premier fonds patri
monial du cabinet AT GESTION PRIVEE

Sa vie associative :

Présidente et Fondatrice de lassociation
ELLE'S FINANCE

Membre de lassociation MEETING CGP

Retérente régionale des alumni de [AUREP

la stratégie patrimoniale et l'accompa

gnement sur mesure de nos clients

L'IA nous offrira une pertinence accrue
dans nos analyses et nos recomman
dations, mais elle ne pourra jamais se
substituer a la relation humaine, qul
reste le socle de la confiance dans
notre métier. Au contraire, en délé-
guant a la technologie la partie la plus

per

onnelle, nous pourrons ren
forcer la dimension humaine de notre
accompagnement, en étant plus pré
sents, plus réactifs et plus concentrés
sur la création de valeur a long terme
pour nos clients. En somme.
conseil en gestion de patrimoine sera a
la fois plus digital, plus pertinent, mais

avenir du

aussi plus profondément humain
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